rLCrium

AKTIVES RHETORIK- & VERTRIEBSTRAINING

Verkauferentwicklungsprogramm

In 11 Stufen zu messbar mehr Verkaufserfolg.
Haben Sie auch das Gefiihl, dass sie mehr Abschliisse machen konnten?
Dann ist es jetzt an der Zeit, Umsatz-Blockaden zu durchbrechen!

Erleben Sie Mehrwert fiir sich und auf hochstem Niveau!

v" Kundenorientiertes Arbeiten
Zielgerichtete Analyse der Kundenwiunsche
Wirkungsvoller Umgang mit Menschen
Einverstandnis des Kunden gewinnen

Sicherer Umgang mit Einwanden, Beschwerden und
Reklamationen

Kurzbeschreibung - Kompetentes Auftreten
Erhohung der Gesprachskompetenz
Tolle Beratung- und Telefongesprache fuhren
v" Personlichkeitsentwicklung
Nachhaltige Motivation und Begeisterung
Gedachtnistraining
v' Optimierung von Organisation und Zeitmanagement

Wirkungsvolle Prasentation von Konzepten
Messbare Umsatzsteigerung

Darauf legen wir grofiten Wert:

v" Uneingeschrankter Praxisbezug des Erlernten

v" Nach jedem Intervall sind die Selbstlernphasen notwendig und
fuhren durch Anwendung des Gelernten zu neuen Erfolgen

v Sofortige Umsetzbarkeit der Erfahrungen

Ilhr Nutzen

Erreichen Sie Ihre Zielvorgaben!
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Unsere Leistungen

Insights Personlichkeitsanalyse
Trainings- und Ubungsordner,

Checklisten und Umsetzungsverpflichtungsblatter,

Fachbuch
Workshop - Auswertung

Teilnehmer Zertifikat
Seminar- und Pausengetranke

Zielgruppe Mitarbeiter/Innen Vertrieb + Verkauf im Innen- und AulRendienst
Teilnehmerzahl 10 - 15 Teilnehmer

1 Workshop-Tag von 09:00 - 17:00 Uhr

10 Intervalle von 09:00 - 14:00 Uhr

Selbstlernphasen 11-12 Tage
Seminardauer Alternativ:

1 Workshop-Tag von 09:00 - 17:00 Uhr
5 Tage von 09:00 - 17:00 Uhr

Selbstlernphasen 11-12 Tage

lhre Investition

Seminar Nr. 219 Pro Teilnehmer 2.950,00 € + MwSt.

Personlichkeitsanalyse Pro Teilnehmer 330,00 € + MwsSt.
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Das sagen erfolgreiche Teilnehmer:

Alfred M.: ,,...endlich besser motiviert. Meine Einstellung hat sich vom ersten Tag an
verdndert. “

Daniela L.: ,,...da war alles drin. Selbstbewusstsein steigern, Motivation, praktische Hilfe
bei der Prdasentation, neue Umgangsformen mit dem Kunden, rhetorische
Fdhigkeiten verbessert und reden vor einer Gruppe kann ich jetzt auch...“

Annette E. ,,...und das Lernen in der gelockerten Atmosphdre hat richtig Spaf3 gemacht!“

Manuel S. ,,... und auch von meiner Seite ein grofies Dankeschon an Herrn Hans-Josef Helf
flir die ereignisreichen Tage und vor allem fiir die Auswertungen in der
Personlichkeitsanalyse! Mein Fazit: 100 % Weiterempfehlung!!

Torsten W. ,,... das war sensationell und macht neben der Vermittlung von Wissen auch
noch Spaf3. Cooler Trainer
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